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Power House expanderar

Marinteknikforetaget i Lingedrag ska silja generator-
aggregat dven at Volvo Penta, nyanstiller och lanserar ny webbsajt. sioes
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v) och forsdljnings-
ard Johansson.
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Power House
satsar stort

Inleder nytt samarbete med Volvo Penta, anstiller
fler medarbetare och lanserar helt ny webbsajt.
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Det dr mycket pa gang just nu ute hos
marinteknikforetaget Power House i gite-
borgska Langedrag: nya kontorsrum, nya
medarbetare, ny unik webbsajt och - kan-
ske viktigast av allt - ett nytt avtal som
innebdr att man nu ocksa ska silja Volvo
Pentas marina generatoraggregat éver

hela virlden. Fram tills idag har man ndm-

ligen i forsta hand agerat global distribu-
tor at Mitsubishis generatoraggregat, eller
gensets som de sjélva sdger. Men nu far
man alltsa ytterligare ett ben att sta pa.
Avtalet innebir ocksa ett panyttfott
samarbete mellan Volvo Penta och Power
House, vars moderbolag Power House
Holding representerat Volvo Penta-pro-
dukter via olika foretag sedan 2005.

Kompletterar varandra

- For tva ar sedan omorganiserades var
foretagsgrupp, vilket innebar att vi inom
Power House brots loss och framst blev
Mitsubishi-distributér. Men nu ar vi tillba-
ka igen med att silja Volvo Penta-gensets,
sdger Anders Bernardsson, vd fér Power
House, efter att forst ha visat upp de split-
ter nya kontorsrum som byggs at hostens
nyanstillda medarbetare - dir tva redan

har anstillts och ytterligare tva ska in
senare i host.

- En forutsattning for det hiar nya
avtalet &r att Volvo Penta- och Mistubishi-
genseten kompletterar varandra sa bra. [
manga fall startar Mitsubishi-genseten pa
500 kW och fortsétter upp till 2000 kW,
medan Volvo Penta-aggregaten slutar pa
500 kW. Sa det ir helt olika marknadsseg-
ment som kompletterar varandra, sdger
Anders Bernhardsson, och borjar sedan
ivrigt att visa upp den nya webbsajt man
sjositter den 1 september.

- Vi har skapat en helt unik webbsajt
dér kunden sjdlv kan bygga sin applika-
tion utifran de behov man har. Det gor
att kunden slipper skriva 1anga specifi-
kationer dir man sedan maste vinta pa

besked fran leverantorer. Hir kan de istél-
let klicka i allt sjdlva. Begdr de sedan ett

pris sa ser vi det hir hos oss, vilket gor att
vi kan ta kontakt direkt. Det blir forstas ett
hett forséljningslead for oss, sdger Anders

Bernhardsson.

Fem enkla steg
Mattias Petersson ar tekniker och en av
de som arbetat mest intensivt med den

Siljer generatoraggregat, motorer och reservdelar

Namn: Power House.

Ekonomi: Omsatte
56 miljoner 2014.

Antal anstéllda: 13 i skri-
vande stund. Ska anstalla
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ytterligare tva i host.
Placering: Goteborg.

Gor: Séljer generatorag-
grerat at Mitsubishi och
fran och med i host dven

Volvo Penta. Saljer aven
industri- och marinmotorer,
plus att man har en omfat-
tande reservdelsforsaljning
samt bedriver service- och
underhallsverksamhet.

nya webbsajten. Han férklarar att kunden
i princip ska kunna bygga sitt generator-
aggregat i fem enkla steg.

- Forst gor man en grundkonfigura-
tion, och sedan véljer man till de tillbehér
man eventuellt vill ha. S& far man upp for-
slag, och till de forslagen foljer alla doku-
ment som hor till specifikationen. Mening-
en 4r att dven den som inte dr insatt ska
forsta allt. Det ska vara enkelt.

Aven foérsiljningschefen Richard
Johansson ir n6jd med den nya webbsaj-
ten.

- Dels kommer det att ga mycket for-
tare for kunden att vélja ratt applikation
och fa fram alla dokument och ritningar
som behdvs, dels far vi sjilva en bittre
chans att vara med och offerera, séger
han och 6vergar sedan till att beritta att
man férutom att silja generatoraggregat
globalt ocksa siljer framdriftsmotorer och
industrimotorer i Sverige och nagra andra
lander.

- Vi har aterforsiljare eller agenter
over hela virlden, och vi séljer vara pro-
dukter till allt ifrdn bogserbétar och tank-

batar till live cattle-fartyg. Nar det giller
Sverige och ndromradet har vi kunder
overallt, till exempel donséredarna, skir-
hamnsredarna, Thun i Linkdping och de
finska och alindska rederierna. Vi séljer
ocksa mycket till vigfarjor och till person-
sjofarten i Stockholm. Aven inom offshore
sdljer vi bra, till exempel till Floatel, Mas-

ter Marine i Norge och Prosafe i Skottland.

Service och underhall
Forutom forsiljningen av nya produkter
har Power House ocksé reservdelsforsalj-

ning plus att man forstas dessutom bedri-
ver service och underhall med bade egna
och inhyrda tekniker.

- Vi har tre egna anstdllda tekniker.
Det dr en supervisor och tva tekniker som
gor commissioning- och uppstartsarbeten.
De ir ute 6ver hela virlden, i ar har de
varit i bland annat i Alabama i USA, i Sing-
apore och i Australien. Dessutom hyr vi in
mycket folk, antingen fran vart systerbo-
lag Imatech eller fran exempelvis Ofab pa
Orust, sager forsiljningschefen Richard
Johansson. 1
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